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Internationale Liefer- und Zahlungsbedingungen

Liefer- und Zahlungsbedingungen sind im internationalen Handelsverkehr wesentliche
Faktoren flr den wirtschaftlichen Erfolg. Gefahriibergang und Verteilung der Kosten-
last spielen dabei ebenso eine Rolle wie darauf abgestimmte Zahlungs- und Zahlungs-

sicherungsinstrumente.

Die Internationale Handelskammer hat
mit den Incoterms - fir: International
Commercial Terms - praxistaugliche
Klauseln entwickelt, die eine standardi-
sierte Abwicklung von Exportgeschif-
ten ermoglichen. Sie regeln insbesonde-
re den Gefahriibergang, also das Risiko
der Verschlechterung oder des Unter-
gangs der Ware, und die Verteilung der
Kostenlast. AuBerdem legen sie die
Pflichten des Verkaufers und des Kiu-
fers fest.

Geeignete Lieferklauseln

Die nationalen Rechtsregeln werden
innerhalb des sachlichen Anwendungs-
bereichs der Incoterms verdringt, so-
dass sich keine der Parteien insoweit
mit auslandischem Kaufrecht oder UN-
Kaufrecht befassen muss. Die (iber den
sachlichen Anwendungsbereich der In-
coterms hinausgehenden Rechte und
Pflichten der Parteien regeln sich nach
dem auf das konkrete Geschift anwend-
baren Recht. Die Incoterms miissen wirk-
sam in das Vertragsverhaltnis der Par-
teien des Warengeschafts einbezogen
und dabei genau bezeichnet werden
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(Beispiel: EXW Bad Kreuznach, Incoterms
2010). Hierfur gelten die Vorschriften, die
bei der Einbeziehung von Allgemeinen
Geschéftsbedingungen zu beachten sind.

Die Incaterms gliedern sich in Klau-
seln der Gruppen E, F, C und D. Die E-
Klausel ist fir den Verkaufer am giins-
tigsten. Uber die F-Klauseln und C-Klau-
seln bis hin zu den D-Klauseln findet

eine schrittweise Risikoverlagerung zu-
lasten des Verkaufers statt. Die Klausel
der E-Gruppe reduziert die Verkaufer-
pflichten auf die Zurverfiigungstellung
der Ware zur Abholung an dem benann-
ten Ort. Diese Klausel ist fiir den Verkiu-
fer daher von Vorteil, weil Kosten- und
Gefahriibergang frithzeitig erfolgen.
Auch bei der F-Gruppe ist der Kosten-




und Gefahrilbergang noch relativ nah
an der Sphare des Verkaufers. Ein Uber-
gang der Kosten und Gefahrtragung
wird dabei durch die Ubergabe an einen
von dem Kaufer beauftragten Fracht-
fuhrer erreicht. Bei den Lieferklauseln
der C-Gruppe hat der Verkdufer die
Kosten des Beférderungsvertrags zu
ibernehmen, und der Gefahriibergang
findet mit der Ubergabe der Ware an
einen Frachtfuhrer statt. Bei den Klau-
seln der D-Gruppe tragt der Verkaufer
die Kosten und Risiken bis zum Eintref-
fen der Ware am benannten Bestim-
mungsort. Prinzipiell ist zu beachten:
Individuelle Lieferbedingungen sind in
der Regel nicht empfehlenswert, da sie
Auslegungsprobleme mit sich bringen
kénnen und Fassungen in verschiedenen
Sprachen die Gefahr von Ubersetzungs-
problemen mit sich bringen.

Absichern einer Zahlung

Der nach deutschem Recht begriindete
Eigentumsvorbehalt bietet keine ausrei-
chende Sicherheit, da er mit dem Trans-
port der verkauften Ware (ber die
Grenze untergeht. Bei internationalen
Handelsgeschaften wollen weder der
Exporteur mit der Warenlieferung noch
der Importeur mit der Kaufpreiszahlung
in Vorleistung treten. Die Sicherungs-
instrumente des internationalen Han-
delsverkehrs schaffen hierfiir den erfor-
derlichen Interessenausgleich. Die richti-
ge Zahlungsbedingung nimmt dem
Exporteur politische Risiken, Landerrisi-
ken sowie wirtschaftliche Risiken und
Wahrungsrisiken.

Die verschiedenen Zahlungsformen
bieten entweder dem Exporteur oder
dem Importeur einen unterschiedlichen
Grad an Sicherheit. Die vereinbarte Zah-
lungsmodalitdt spiegelt das Ergebnis
der Marktmacht der Parteien wider.
Zwischen der fiir den Exporteur risiko-
losen Vorauszahlung und der Zahlung
gegen offene Rechnung, bei der der
Exporteur die Ware ohne Zahlungs-
sicherung versendet und den Eingang
des Rechnungsbetrags abwarten muss,
gibt es verschiedene Zwischenformen.
So etwa die Anzahlung eines Teilbetrags
oder die Erbringung von Abschlagszah-
lungen bei Erreichen verschiedener Fer-
tigungsstufen. Vereinbaren die Parteien
Zahlung bei Lieferung - cod = cash on
delivery - wird die Ware erst gegen
Zahlung ausgehandigt.

Dokumentdre Zahlungsformen bie-
ten Exporteuren Vorteile. Das Doku-
mentenakkreditiv ist das klassische Zah-
lungssicherungsinstrument  internatio-
naler Warengeschafte. Dabei gibt die
Bank des auslandischen Kaufers in des-
sen Auftrag ein Zahlungsversprechen
gegeniiber dem Verkaufer als Begiin-
stigten ab, das von der Bedingung der
Vorlage von vorher zwischen den Par-
teien des Kaufvertrags vereinbarten
Dokumenten durch den Verkaufer bei
der Akkreditivbank abhangig ist. Ubli-
cherweise handelt es sich dabei um eine
Handelsrechnung, ein Transportdoku-
ment, ein Versicherungsdokument und
sonstige Dokumente, wie etwa ein
Ursprungszeugnis. Das Transportdoku-
ment soll dem Kaufer die Sicherheit
gewahren, dass die Ware zu ihm zum
Versand gebracht worden ist. Die Vorla-
ge der Dokumente bei der Akkreditiv-
bank l6st nach deren Prifung mit posi-
tivem Ergebnis die Zahlung an den Ver-
kaufer aus.

Mit einer Zahlungsgarantie kann
ebenfalls ein Zahlungsanspruch abgesi-
chert werden. Garantien sichern die aus
der Nichterfillung oder Schlechterfil-
lung eines Vertrags sich ergebenden
Risiken ab, wie etwa die Nichtlieferung
der Ware trotz einer seitens des Kaufers
geleisteten Anzahlung oder die Liefe-
rung einer mit Mangeln behafteten
Ware. Garantien sind meistens von dem
Exporteur zugunsten des Importeurs zu
stellen. Sie kénnen mit Akkreditiven ver-
knipft werden, beispielsweise in der
Form, dass der Verkiufer bei der In-

Beispiel 1: Incotermklausel: FOB/Transportdokument nach Akkreditiv: Konnos-
sement (Transportdokument fir den Seefrachtverkehr) oder EXW/Transport-
dokument nach Akkreditiv: CMR-Frachtbrief (Transportdokument fiir den Stra-
Benguterverkehr)/Kaufer beauftragt keine Abholung der Ware, Verkaufer

kann kein Transportdokument vorlegen

Lésung: Vereinbarung eines Lagerempfangsscheins als zuséatzliches Dokument
anstelle des Transportdokuments zur Inanspruchnahme des Akkreditivs

Beispiel 2: Incotermklausel: EXW/letzte Teilzahlung bei Abnahme der Ware/

keine Abnahme der Ware

Lésung: Vereinbarung ,Félligkeit der letzten Teilzahlung bei Abnahme der
Ware, spatestens jedoch nach Ablauf von ... Tagen nach Mitteilung Uber die
Versandbereitschaft seitens des Exporteurs”

Beispiel 3: Incotermklausel: DDP/keine Annahme der Ware durch Kégufer
Lésung: Vereinbarung ,zahlbar bei Eintreffen der Ware, spatestens jedoch ...

Monate nach Eintreffen der Ware”




anspruchnahme des Akkreditivs eine
Gewdhrleistungsgarantie als weiteres
Akkreditivdokument vorlegen muss.
Wenn kein Dokumentenakkreditiv
durchgesetzt werden kann, aber der Ver-
kaufer dennoch nicht unbesichert gegen
offene Rechnung liefern will, bietet sich
ein Dokumenteninkasso an. Vorausset-
zung hierfir ist, dass zwischen den Par-
teien des Grundgeschdfts bereits eine
langere Geschaftsbeziehung besteht, sie
sich als zuverlassige Vertragspartner ken-
nen, der Kaufer von einer vereinbarungs-
gemé&Ben Lieferung ausgeht und der
Verkaufer sich auf eine Zahlung seitens

des Kaufers verldsst. Dennoch ist keine
der Parteien bereit, in Vorleistung zu tre-
ten. Der Verkaufer lasst dem Kaufer
daher die Transportdokumente sowie
die Rechnung und eventuell weitere
Dokumente durch eine von ihm beauf-
tragte Bank zwecks Zahlung oder
Akzeptleistung vorlegen. Die Inkasso-
bedingung ,,Dokumente gegen Zahlung”
(d/p) wird vereinbart, wenn dem Impor-
teur kein Zahlungsziel gewsdhrt wird,
«Dokumente gegen Akzept” (d/a), wenn
der Exporteur dem Importeur ein Zah-
lungsziel gewdhren will, das durch das
Akzept des Importeurs abgesichert wird.

Incoterms

EXW Ab Werk - [... benannter Lieferort]

FCA Frei Frachtfiihrer - [... benannter Lieferort]

CPT Frachtfrei - [... benannter Bestimmungsort]

(] Frachtfrei versichert - [... benannter Bestimmungsort]

DAT Geliefert Terminal - [... benannter Terminal im Bestimmungshafen/-ort]
DAP Geliefert benannter Ort - [... benannter Bestimmungsort]

DDP | Geliefert verzollt - [... benannter Bestimmungsort]

FAS Frei Langsseite Schiff - [... benannter Verschiffungshafen]

FOB Frei an Bord - [... benannter Verschiffungshafen]

CFR Kosten und Fracht - [... benannter Bestimmungshafen]

CIF Kosten, Versicherung und Fracht - [... benannter Bestimmungshafen]
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Sicherungsinstrument
passend zu Lieferklausel

Auch Lieferklauseln, die fur den Expor-
teur eigentlich giinstig sind, konnen sich
in Kombination mit einem Zahlungs-
sicherungsinstrument in der Praxis als
untauglich erweisen.

Durch die Vereinbarung eines Akkre-
ditivs mit ungeeignetem Inhalt kann
dessen Inanspruchnahme durch die
Wahl einer Incotermklausel unméglich
gemacht werden. Es flieBt dann keine
Zahlung aus dem Akkreditiv, obwohl
der Exporteur seine Pflichten ordnungs-
gemaB erfillt hat. Jedoch bieten sich
praktikable Lésungen.

Klaus Vorpeil
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NEUSSELMARTIN
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www.neusselmartin.de
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KfW-Forderkredite: auch fir Finanzierungen im Ausland

Forderkredite der KfW sind mittlerweile
fiir viele Unternehmen zu einem wichti-
gen Bestandteil mdoglicher Finanzie-
rungswege geworden. Einige Forder-
programme, wie beispielsweise das
KfW-Energieeffizienzprogramm fir Pro-
duktionsanlagen oder der KfW-Unter-
nehmerkredit, konnen auch von auslan-
dischen Unternehmen fiir Investitionen
in Deutschland oder von deutschen
Unternehmen fur Investitionen im Aus-
land genutzt werden.

Dafir beantragen deutsche Unter-
nehmen Fordermittel fir geplante Aus-
landsinvestitionen entweder direkt - lei-
ten mittels eines Gesellschafterdarle-
hens an die auslandische Tochtergesell-
schaft weiter — oder durch die auslandi-
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sche Tochtergesellschaft. In beiden Fal-
len kann die ausléndische Tochtergesell-
schaft von den giinstigen Konditionen
der KfW profitieren. Hierzu gehort unter
anderem, dass die KfW ihre Férdermit-
tel, auch fiir Investitionen im Ausland,
nur in Euro zur Verfiigung stellt. Beno-
tigt der Kunde eine davon abweichende
Wahrung, wie zum Beispiel USD, muss
zusatzlich ein Wahrungsswap abge-
schlossen werden. Ferner verlangt die
KfW, dass ein Kreditvertrag nach deut-
schem Recht sowie mit deutschem
Gerichtsstand zu vereinbaren ist. Die
Vertragsdokumentation inklusive der
seitens der KfW geforderten Legal Opi-
nion - bei Gesellschaften mit Sitz auBer-
halb der EU und der Schweiz - filhren

zu externen Anwaltskosten, die bei der
Beurteilung der Attraktivitat eines For-
derkredites mit zu berticksichtigen sind.
Flir Fragen und weitere Details wenden
Sie sich bitte an den Firmenkundenbe-
treuer ihrer Volksbank Raiffeisenbank.
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